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Somos un laboratorid y una@&@scuelade creatividad
estratégica. Disefiamos marcas, hegocios,

experiencias y servicios centrados en las personas.

Obsesionados por disenar el mundo en el que
queremos Vivir potenciamos la mentalidad creativa
de lideres, equipos y emprendedores ensesiando
tiabilidades y metodologias para que disefien sus
propias estrategias de innovacion y desarrollen
U espiritu creativo.
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imasD CEQ & founder

12 anos

@elopenlab
5 afos CCO - Chief Creative Officer

Laboratorios Agua

Miembro de Junta Directiva

Speaker

Australia, Guatemala, Colombia,

@Iatl na Iatl Nna Chile, Peru, Ecuador, Honduras

HONORS & AWARDS

cafGIIna 4 Pentawards T R S
Tokio, London, Paris, Barcelona ' e %if’)\ ,;r; 3
A |Zate ;rg?;nan to Watch 7 _ .;rm Sw ]

Pentawards Jury Member
2019 - 2020 - 2021

PROYECTOS RECONOCIDOS

17 ANOS EMPRENDEDORA EVOk

Innovacién, Branding, hutresa

Packaging, Estrategia y Contree

Disefio con experiencia en Gonconcisty . (o) §mﬂ o)
grandes empresas de C [u b C O lo m b I a 4 PENTAWARDS MENCION ESPECIAL

LATAM i Bavaria 2012-2014-2015-2017 2013 INTERNATIONAL 1 LAPIZ DE ACERO

2017
Creativity Awards

Reconocimientos obtenidos como directora creativa en imasD



Lati na w @latina__latina

Bailarina holistica

Mujer en constante evolucion expansiva
Mama de Jacobo

Viajera galactica

Amante de las plantas

Creadora y Manifestadora

©

©

LATINA__LATINA
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Crecimiento,en 5 pafées fuera de Colombia - WM~ 8§
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BRANDING
La cabana Alpina

a B W N -

Disefo estrategia de negocio
Disefo del Branding

Disefio de empaques

Disefo de Espacio fisico tienda

Disefio de experiencia de servicio
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BRANDING
Urbania Café




- Connect
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best global
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MONDAY!

Internships the WOIId

Learn about the benefits
of an internship
abroad.
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Bienvenidas
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Del 1 al 5,
;. Qué tan creativo(a) eres?
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Solo el La creatividad es

una habilidad muy valorada.

O/ de los adultos |
. Tanto que el World Economic Forum la
O Se CO“Slderan pone entre las 3 capacidades mas

. valoradas para los profesionales,
creat“[os negocios y el mundo en el 2025, junto
con la capacidad de resolucion de
problemas y el pensamiento critico.
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cQuéesla, .
creatividad?

La capacidad de conectar el corazdn, la mente
y el cuerpo con el alma, para crear lo invisible y

hacerlo visible. Esta gran

habilidad sirve
Es una habilidad que no depende del nivel de para cualquier
conocimiento ni estudios, es una habilidad que aspecto de
puede estar en cualquier ser humano. la vida.

En momentos de mayor incertidumbre se
despierta y es ahi donde da valor.
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1. Es la capacidad para generar nuevas soluciones. Se basa
en la creacion de nuevas asociaciones entre las ideas que

De Ia creatl.vidad generamos y conceptos que conocemos.
{ ]
podemos decir |
. 20 Consiste en conectar cosas que sabemos y tenemos en
q u e ° nuestro cerebro.

3. Es un proceso que se desarrolla en
nuestro cerebro y que nace de la capacidad de imaginar.

4. Es una habilidad intrinseca del ser humano que se
desarrolla en el cerebro.

Asi que no hay personas sin creatividad y que, como cualquier
otra capacidad, debe ejercitarse desde que somos nifios.
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Todos(as) somos seres creativos y en

el camino vamos perdiendo esta habilidad...
es posible despertarla.
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(Para que despertarla?

Para usarla como una herramienta
propulsora de nuevas ideas, de nuevas
excusas de venta, como herramienta de
nuevas y mas asertivas comunicaciones.

Mejores conversaciones.
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Como humanos, tenemos la
capacidad de crear historias.
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Como humanos, tenemos la
capacidad de crear historias y
la creatividad es mi empujon
para contarla bien contada.
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Storylelling

Es contar una historia que
conecte racional y
emocionalmente al otro con
tu idea.

CONECTAR a extranos en una
misma narrativa y objetivo,
elevar la comunidad, crear
valores, pertenencia y nuevas
acciones. Para devolver
esperanza en un mundo que a
veces parece sin sentido.

Coémo vender ideas que generen cambios OpenSChOOI



CLAVE

Contar una historia desde
ambos hemisferios/inteligencias

Racional Emocional

Datos reales Emociona

Facil de recordar De humanos a humanos

- EVidenCia.S Historia redonda
Facilitar datos complejo Historia simple
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Su intencidén es transmitir
sensaciones de felicidad en cada
uno de sus historias y puntos de
contacto.

GoPro

BeaHERO. 0 0 I

Todos sus productos estan disefiados para
que las personas capturen su adrenalina del
dia a dia y compartan su visidon del mundo de
una manera extraordinaria.

" Apple

Afo 2007, Steve Jobs anuncié el lanzamiento
del primer iPhone y, mas alla de lanzar un
celular, se centrd en un discurso basado en la
revolucion e innovacion.

La conferencia esta llena de técnicas de
storytelling que hacen vibrar al publico y lo
mantienen conectado.
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No se trata solo de la
historia por si sola,
ccual es el contexto?

Como vender ideas que generen cambios openSchool



Checklist para definir tu mensaje

1. ¢Qué quiero decir? - objetivo

2. ¢A quién se lo quiero decir? - publico

3. ¢Qué sabe mi publico del tema? - conocimiento
4. ;Cuanto tiempo tengo para decirlo? - flexibilidad
5. ¢Por cuales canales llevaré mi historia? - espacio

6. ;COomo sé si si me hice entender? - feedback
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Tips de oratoria

1. Movimiento en el espacio
2. Manos
3. Mirada

4. Tono de voz

Recuerda que tu mayor

competidor es el celular. ‘

Coémo vender ideas que generen cambios openSchool



Formula de 7 PASOS para contar unaidea a

través de una historia y que genere cambios

1 2 3 +

Saludo y entrada Sincroniza tu Contexto, Data, evidencia,

principal audiencia EUEIRlETE, crear empatia
necesidad

5 6 7

iTaran! Llamado a la Preguntas,
idea, solucion, accion: lo que comentarios y
servicio, producto quiero lograr feedback
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cCual es la historia
que quieres contar?
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Qui
! (4)
mantener Nuestro podcast’  Openschoo

tu cerebro — B

EL CAMINO

° — P
DEL ARTISTA
hidratado ==
T THE
S CREATIVE
BRAIN
= @ELOPENLAB
Un libro”? Un documental®

El camino del artista The creative brain



