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Somos la primera plataforma tecnológica en LatAm que permite  que marcas 

locales puedan vender e internacionalizar sus productos vía marketplaces globales

+500 clientes

Países de origen:

• México 
• Chile
• Colombia

• Perú 
• Uruguay
• EE.UU. 

Países de destino:

• EE.UU. 
• Canadá
• México

• Europa (Es, Al, Fr, It, UK)
• Chile
• Colombia

¿Por qué existimos?
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● En 2022 el e-commerce cross-border 
explicó el 17% de las ventas globales de 
e-commerce

● En 2023-2030 el e-commerce cross-border 
crecerá a tasas de 27% promedio anual

● El e-commerce global crecerá a tasas 
promedio de 9% anual de aquí al 2030 (el 
retail físico 2%)

● El e-commerce cross-border explicará el 
50% del e-commerce global el 2030

Global GMV

North America, Europe & 
LATAM GMV

Oportunidad del eCommerce transfronterizo 
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Compromiso y Objetivos de nuestra tecnología

Internacionalización de tu 
MARCA 

Optimización logística D2D 
(local, cross-border y última 

milla)

2
Exponer tus productos a 

compradores globales

6 4
Te preparamos para el 
presente (ya no futuro)

- Centralización
- Sincronización
- Optimización
- Visualización

        ‘Todo en uno’

5
Transferencia conocimientos 
(e-commerce cross-border)
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Marketplaces

Cross-border Logistic

FulfillmentPayment
s

eCommerce CMS

Ecosistema LAP
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Plataforma LAP

http://www.lapmarketplace.com/
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1. Carga masiva de productos y centralización de 
órdenes desde distintos marketplaces integrados
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2. Integración de la logística cross-border y última milla

Local

Cross-border

Cross-border
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3. Reportería / Dashboards gestión de data

 Data Analytics: ventas, campañas de 
mkt, geolocalización de órdenes, 

inventarios, envíos, etc
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Sobre NOSOTROS

http://www.lapmarketplace.com/
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¿Por qué LAP?

+6 años como referentes en el        
e-Commerce Cross-border

 +10 mercados destino para  
nuestros clientes

Tarifas únicas por parte de  
nuestros partners

+20 marketplaces alrededor  del 
mundo

+500 marcas latinas vendiendo  en 
marketplaces globales

+6 años como referentes en el        
e-Commerce Cross-border

 +10 mercados destino para  
nuestros clientes

Tarifas únicas por parte de  
nuestros partners logísticos

+20 marketplaces alrededor  del 
mundo

+500 marcas latinas vendiendo
en marketplaces globales



Referentes de e-commerce crossborder
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+500

Clientes Actuales y Partners LAP



Integraciones

Plataformas E-Commerce

Norteaméric
a

Europa

Sudamérica
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Modelo de 
SUSCRIPCIÓN 

http://www.lapmarketplace.com/
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Pricing

* Servicio experto OPCIONAL: Equipo de Onboarding por un periodo de 2-3 $450/mes extra o un equipo de Growth continuo por $850/mes
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PRE EXPORT ONBOARDING GROWTH

0. PRE EXPORT

4 semanas promedio 8 semanas promedio Semana 1 
2

2. LOGISTICS  
ONBOARDING

CONEXIÓN CON  
PARTNERS LOGÍSTICOS

3 
.

MARKETPLACE MANAGEMENTGESTIÓN DE ENVÍOS
ON PLATFORM

CROSS BORDER
PARTNERS

1. MARKETPLACE 
ONBOARDING

Equipo experto (opcional)

PRICING (CALCULADORA)

Regulaciones, packaging y procesos 
de Aduanas

Creación de cuentas, 
integración de marketplaces, 

carga de listing, pricing, 
trademark, etc. 

Integración de Fulfillments y 
Courriers, sync de inventario, 

estrategia omnicanal

Optimización de listings, 
gestión de Ads, reviews y 

respuestas a clientes, estrategia 
presupuesto



PRE EXPORT GROWTHUna serie de pasos donde 
es primordial que el 

cliente y LAP estén en 
suma comunicación y 

coordinación para lograr 
el éxito de la activación 

de productos en el menor 
tiempo posible.

Plan Onboarding (ejemplo)


